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A N G E B O T S Ü B E R S I C H T
E C K D A T E N

Gesamtumsatz p. a. Retourenquote (geschätzt) Anteil B2B an Gesamtumsatz 

EUR % %

B2C B2B

Anteil Kauf auf Rechnung % %

Umsatz Kauf auf Rechnung EURO EURO

Durchschnittlicher Bon EURO EURO

Bon max. EURO EURO



3 |

A N G E B O T S Ü B E R S I C H T
P R E I S I N D I K A T I O N

B2C B2B

Gebühr Forderungsankauf
bezogen auf den Umsatz Kauf auf Rechnung

% %

Risk Management Gebühr
pro Checkoutanfrage

EURO EURO

Setup Gebühr
einmalig

EURO

Mindestumsatz
monatlich

EURO

White Label Mahnverfahren 
Weiterberechnung an säumigen Kunden möglich

EURO

Dashboard inklusive
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N Ä C H S T E  S C H R I T T E
W E L C H E  U N T E R S T Ü T Z U N G  B E N Ö T I G E N  W I R  D U R C H  S I E ?

Integration

Für die Integration in Ihren Shop erhalten Sie von uns eine 
ausführliche Anleitung sowie alle erforderlichen 
Zugangsinformationen. Selbstverständlich unterstützen 
wir Sie bei der Anbindung Ihres Shops.

Kontozugriff

Die Plattform benötigt einen digitalen, lesenden Zugriff 
auf ein Bankkonto, um eingegangene Zahlungen mit 
offenen Rechnungen abgleichen zu können. 

Die erforderliche Vereinbarung mit Ihrer Bank bereiten wir 
für Sie vor.

Datenschutz

Sie benötigen für Ihren Shop einen Datenschutz 
Disclaimer. Selbstverständlich erhalten Sie von uns 
entsprechende Vorschläge.

Let‘s start

Im Kick-Off Meeting besprechen wir alle weiteren Schritte 
mit Ihnen.
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N Ä C H S T E  S C H R I T T E
W E I T E R E R  A B L A U F

Ihre Zusage / Vertragsabschluss

Kick-Off Meeting

 Abstimmung der anstehenden Tätigkeiten
 Zeitliche Planung

Konfiguration und Integration der axytos Plattform

Finaler Test: Check und Abnahme

Prüfen der Komplettlösung anhand einer Checkliste
Gemeinsame Abnahme

Go-Live

 Ihre neue Zahlart wird freigeschaltet

Review Meetings nach 4 Wochen und 3 Monaten
 Nach 4 Wochen sowie 3 Monaten erfolgen Rückblick und ggf. weitere Optimierung

Durch den axytos Onboarding 
Prozess führt Sie Ihr axytos 
Customer Care Team

+49 (0)6103 5998-497

vr@axytos.com



ES GIBT NUR EINE OPTIMALE 
LÖSUNG FÜR SIE. IHRE!

Christoph Overmann
Head of Sales

c.overmann@axytos.com
+49 (0)6103 3746-286

axytos GmbH • Pittlerstraße 47 • 63225 Langen • www.axytos.com

Lassen Sie uns persönlich darüber sprechen.
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